Design Empatico
com foco do cliente






















‘Pensar como um designer
pode transformar a forma
COMOo VOCé desenvolve
produtos, servicos e

Processos - € até mesmo a

"

estrategia.
Tim Brown - IDEO
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PROCESSO TRADICIONAL
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PROCESSO TRADICIONAL

























AS Pess0as

compram

VOCé faz.

Elas compram

O POR QUE vocé faz.

Simon Sinek

























Qual o PROPOSITO do seu negdcio?
Qual causa voce acredita?
Por que ele existe?



A PontoGet acredita que
a inovacao é principal
caracteristica das
empresas do futuro



Agora é a sua vez!

Qual o PROPOSITO do seu negdcio?
Qual causa voce acredita?
Por que ele existe?



Dicas para apresentar seu proposito

Acreditamos que ...

Vivemos para ...

Existimos pelo propaosito de ...
Viemos para ...

Para nos, ...



Comece

por agqui
Minimum Minimum
Viable Desirable
Product ‘ MVP ‘ ‘ MDP ‘ Product

NEGOCIOS CLIENTE

Minimum
OBJETIVO ‘ MEP ‘ Feasible

Product
TECNOLOGIA










Agora é a sua vez!

Alinhado com o propésito do seu
negocio, qual o grande desafio
gue vocé decidiu enfrentar?



PROPOSITO

A PontoGet acredita que a inovacao é principal
caracteristica das empresas do futuro



PROPOSITO

A PontoGet acredita que a inovacao é principal
caracteristica das empresas do futuro

DESAFIO

Tornar a inovacao um habito diario das

pessoas que fazem parte de 500 empresas
de medio e grande porte até 2025







Comece pelos usuarios extremos






Comece pelos usuarios extremos
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E al? Vamos inovar?

www.pontoget.com.br

VANDRE H. SALES

vandre.sales@pontoget.com.br



